DIE BRAHM'SCHE TREPPE

* Personalisierten Content
zur richtigen Zeit und liber
den besten Kanal senden

* Passende Algorythmen aufsetzen

* Potenziale erkennen/analysieren

* Erfolgsversprechenden
Vertriebskanal und Zeitpunkt

nutzen
* Relevante Daten
anreichern
* Niitzliche Daten erheben
Silos auflosen  Passende Daten zukaufen
Daten nutzbar
machen

Daten aktuell halten



