
GRUNDLAGEN	SCHAFFEN

§ Silos	auflösen
§ Daten nutzbar

machen
§ Daten aktuell halten

DATENBASIS	ANREICHERN

• Relevante Daten
anreichern

• Nützliche Daten erheben
• PassendeDaten zukaufen

ANALYSE	DER	DATEN

• PassendeAlgorythmen aufsetzen
• Potenziale erkennen/analysieren
• Erfolgsversprechenden

Vertriebskanal und	Zeitpunkt
nutzen

KAMPAGNEN

• Personalisierten Content	
zur richtigen Zeit	und	über
den	besten Kanal senden
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